POURQUOI OFFRIR UN

SAC PERSONNALISE

A MES CLIENTS ?
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INTRODUCTION

Exister sur un marché demande d’attirer toujours
plus de clients, d’étre plus visible, c'est le seul
moyen pour augmenter ses ventes. Les
entreprises disposent aujourd’hui de moyens de
plus en plus nombreux pour cela et la croissance
du digital ne fait qu’accentuer cette tendance.

La bonne idée dans tout ca 7?7 Le sac
personnalisé. C'est le seul qui rassemble autant
de qualités en un méme outil : durée de vie,
visibilité, satisfaction des consommateurs.

Ce guide vous propose un tour d’horizon de la

valeur ajoutée qu'apporte un sac pour diffuser et
valoriser votre marque.
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Si 'on se concentre un instant sur les fondamentaux d'un commerce, il en ressort vite qu'un
magasin physique s’appuie sur le trio « emplacement - vitrine - sac publicitaire ». Celui-ci
repose sur la stratégie que le commercant choisit pour rencontrer son marche et développer
son activité : marque, adresse, logo, etc.

L’EMPLACEMENT

L'emplacement,
premier elément de
votre trio, se situe
idéalement au plus
proche des clients
pour entrer dans leur
quotidien, leur cadre
de vie. Une rue
passante, un quartier
animeé, un endroit
stratégique en somme.

Le second elément
de votre trio, la vitrine
(avec enseigne),
expose aux regards
'offre produit ou le
service propose. Elle
Informe et capte le
chaland pour qu'il
entre dans le
magasin.

LE SAC PERSONNALISE

Finalement, le sac personnalisé vient parfaire cette
stratégie. |l apporte la finition attendue par le
consommateur lors de la vente. Une maniere

professionnelle de prendre soin de votre marque, vos
produits et surtout de vos clients.
En amont c’est également le moyen d'amener le
consommateur devant votre vitrine, attiré par le
design accrocheur d'un sac apercu au coin d'une rue.
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MOBILE

Contrairement a d’autres supports de communication, le sac publicitaire est totalement
personnalisable sur de nombreux aspects parmi :

Type de sac Taille Quantité

Le projet n'est donc absolument pas fige dans un format pré-concu. Vous pouvez par
exemple choisir la quantité préecise de sacs a imprimer :

La surface a fabriquer est egalement un critere de

AUTANT DE SACS FABRIQUES, AUTANT D’OPPORTUNITES D’ETRE VISIBLE.
visibilité important. Plus celle-ci est grande meilleure
sera sa visibilité : dans la rue, chez la concurrence,

les prospects, ou bien méme dans des endroits

Le sSac personnaﬁsé Inesperes tels que les transports, le lieu de

travail, les restaurants...

ESt un panneau Cette mobilité est un réel atout. Le sac

accompagne le client tout au long du trajet. Il

pUinCitaire gratUit diffuse gratuitement le message sur la zone de
pour votre marque. chalandise de I'enseigne, voire au-dela pour les

sacs reutilisables. Tous ces elements contribuent
a batir votre notoriete de marque. Vous engagez le
client comme support publicitaire gratuit et mobile.
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PLEBISCITE PAR LES
CONSOMMATEURS
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Le sac publicitaire est un outil a double interét. Tout le monde y gagne, non seulement les
marques mais aussi les clients. En effet |a praticité pour transporter leurs achats (livraisons
Ecommerce comprises), les protéger voire les conserver, apparait evidente. Mais qu’en

pensent les consommateurs ?
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JO /0 des f""mfﬂfﬁ’*ﬁl 1eS SoNt 83% des clients conservent
plus favorables a I'annonceur leurs sacs. Parce qu’ils sont
apres en avoir regu. utiles et esthetiques.

760/0 y accordent de
I'inportance et en retirent donc
une satisfaction.

0 . , .
81 A) des clients memorisent
la marque associee au sac.

Le sac personnalisé fait plaisir a celui qui le
recoit et attire son attention. C'est un media

convivial qui vehicule votre Image, un |.!I | qui n’investit pas sur le
investissement court et long terme aux b
g terme ne connaitra pas le

retombées positives.
Et pour citer un expert reconnu dans le
commerce, Michaél AGUILAR :




95% de nos clients sont satisfaits |

“Communication, réactivite,
service, qualitée, delais, prix...

tout est tres satisfaisant ! Je | | -
recommande. “ “Service client réactif,

produits conformes a mes
attentes et livrés dans les
temps. “

Yolaine

Alexandre

“Une rapidite d'exécution,
un produit tres satisfaisant,

et surtout une excellente “Je suis client chez BTOBAG
communication. depuis 3 années déja, et je suis

Nadine tres sastifait du service ainsi que
de la qualité des sacs! A trés
bientot *

Raphael
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SME=AC

Créateur de Sacs Publicitaires

TOTE BAG PERSONNALISE

B-BAG

Créateur de Sacs Publicitaires

SAC CABAS REUTILISABLE

—

' BraG

- Créateur de Sacs Pubficitaires

SAC PAPIER KRAFT
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BIGBAG
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SAC LUXE

Créateur_dé"Sacs Publicitaires

SAC PLASTIQUE



Mercl de nous avoir lu !
Retrouvez toute la collection sur notre site internet :

btobag.com
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Tel : 098042 10 20
Email : contact@btobag.com
Web : btobag.com

166, Cours du Maréchal Gallieni 33400 TALENCE FRANCE

Ce document est protegé par le droit d'auteur. Sa reproduction et son utilisation sont

autorisées a des fins non commerciales, a la condition de mentionner clairement les sources.
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