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INTRODUCTION

Si un parcours de commande peut parfois étre un vrai
parcours du combattant, ce n'est pas le cas pour la
fabrication de votre sac publicitaire personnalisé.
Celui-ci se resume effectivement en 3 étapes distinctes
simples.

Dans un premier temps des informations sur votre
projet afin de mettre en place un devis. Ensuite, la
réalisation du bon a tirer (=modéle a plat de votre
design, le patron du sac en quelque sorte) avant une
validation qui permettra de lancer fabrication et
livraison de votre commande.
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LISTE DE RENSEIGNEMENTS
A CONNAITRE

Afin que nos commerciaux puissent vous réaliser un devis précis, voici la liste des
iInformations necessaires a I'élaboration de ce devis :

L'utilisation et les

objectifs du sac

Renseignements sur I'entreprise tels que le Un sac personnalisé peut en effet avoir plusieurs
secteur d’activité, les produits commercialisés objectifs : promouvoir une marque ou un prodult,
dans le cas d'une boutique, le type de clients ... faire la promotion de l'ouverture d'un magasin,

d'un événement ...

A partir de ces informations nous seront capables de vous indiquer quel modéle de sac
personnalisé s’'adapte le mieux avec vos besoins si vous n'y avez pas encore reflechi.
Plusieurs criteres sont alors a prendre en compte.

Les delais de livraison souhaites, et La quantité de sac souhaité, car nous ne

notamment une date limite si le sac fait la  pouvons pas produire tous les types de sacs

promotion d’'un évenement a date fixe par en méme quantité. Par exemple pour le sac

exemple. papier kraft, la production peut commencer a
partir dune commande minimum de 300

Le pourcentage d’impression du sac. exemplaires.

Cela signifie de savoir si vous souhaitez

imprimer 50% du sac, voire plus, jusqua Le type de poignée souhaitée (notamment

100%. pour les sacs papier et plastigues qui
disposent chacun de plusieurs modeles de

La couleur du sac, ainsi que le nombre de  poignées différents : plates, torsadées,

couleurs d'impressions desires : une, deux  découpées, ...).

ou en quadri (=plus de deux couleurs).

En fonction du type de sac choisit, il est aussi important de recupérer des informations a
propos de quelques spéecificités des sacs comme le type de pelliculage (mat ou brillant),
choisir entre polypro tissé€ ou non tisse, entre plastique et bioplastigue, entre coton et coton
bi0 ou encore choisir d'ajouter un marquage a chaud ou du vernis selectif.
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REALISATION DU BON A TIRER

Pour realiser ce document, vous pouvez
nous envoyer directement votre sac «
dessine » et nNnous nous occuperons de
realiser le BAT avec l'usine. Vous pouvez
egalement nous faire parvenir les différents
elements que vous souhaitez voir figurer
(logo, slogan, coordonnées...) ainsi que la
disposition (ex : logo au centre des deux
faces) pour que nous vous fassions une
proposition de BAT.

Dans tous les cas, la fabrication du sac ne
débutera pas avant la validation du BAT par

le client.

La reéalisation du BAIl peut-etre un
processus long, qui nécessite réflexion
puisqu’ll s'agit du visuel de votre support de
communication. Une fois le BAT validé par
BtoBag et par le client, nous pouvons
commencer le processus de fabrication du
sac publicitaire.

Definition :

Le Bon A Tirer (ou BAT) est un document détaillant tous les
elements du projet d'impression. Il synthetise dans le cas du

sac publicitaire les dimensions, couleurs Pantone, visuels
d'impressions, les positions des elements graphiques ainsi
que les proportions du sac. |l s'agit d'un document
iIndispensable pour lancer la fabrication de votre sac.
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SUITE DU PROCESSUS
DE COMMANDE

Une fois le BAT validé, il faut réaliser un
premier paiement pour enclencher le
processus de fabrication. Cet acompte
représente 50% de la somme totale et est
effectué par cheque ou par virement
bancaire.

Une fois cet acompte recu, la fabrication
de vos sacs débute.

Une fois terminée, l'usine s’occupe de
'acheminement jusquau point de
livraison. Ces frais sont bien évidemment
iInclus au préalable dans le devis.

Finalement, a réception de vos sacs
personnalisés, le second paiement doit
étre effectué, a nouveau par cheque ou
par virement bancaire.
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“Communication, réactivite,

service, qualite, delais, prix...

tout est tres satisfaisant ! Je
recommande. *

Alexandre

“Une rapidite d'execution,
un produit tres satisfaisant,
et surtout une excellente
communication.”

Nadine

95% de nos clients sont satisfaits !

“Service client réactif,
produits conformes a mes
aftentes et livrés dans les

temps. ©

Yolaine

“Je suis client chez BTOBAG
depuis 3 années déja, et Je suis
tres sastifait du service ainsi que

de la qualité des sacs! A trés

bientot *

Raphael
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SME=AC

Créateur de Sacs Publicitaires

TOTE BAG PERSONNALISE

B-BAG

Créateur de Sacs Publicitaires

SAC CABAS REUTILISABLE

—

' BraG

- Créateur de Sacs Pubficitaires

SAC PAPIER KRAFT
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BIGBAG

Page 7/

SAC LUXE

Créateur_dé"Sacs Publicitaires

SAC PLASTIQUE



Mercl de nous avoir lu |
Retrouvez toute la collection sur notre site internet :

btobag.com
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Tel : 098042 10 20
Email : contact@btobag.com
Web : btobag.com

166, Cours du Maréchal Gallieni 33400 TALENCE FRANCE

Ce document est protegé par le droit d'auteur. Sa reproduction et son utilisation sont

autorisées a des fins non commerciales, a la condition de mentionner clairement les sources.
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